Rianne Sieben

Eigenaar/exploitant van Sieben Recreatie bv in Recreatiepark De Stok te
Roosendaal.

Sieben Recreatie is een horeca gelegenheid met sport en
recreatievoorzieningen.

Wij exploiteren commercieel 8 squashbanen en zijn dus een commerciéle
sportaanbieder,

Blijkbaar is er nogal wat onduidelijkheid in het onderscheid tussen club- en
buurthuizen, paviljoens en kantines bij sportverenigingen en horecabedrijven
(cafés) .

In de Van Dalen staat:

Vereniging: lichaam gevormd door de aaneensluiting van een aantal personen
ter bevordering van een NIET-COMMERCIEEL belang.

Onderneming/ bedrijf: zaak die men opzet of drijft om geldelijke voordelen te
behalen.

Voor en na de sportactiviteit moet er natuurlijk ruimte zijn om een kopje koffie
of biertje te drinken en na te praten over de wedstrijd of uit te rusten van de
training. Ook horecaondernemers komen in sportkantines en wij zijn vaak lid
van een sportvereniging. Ook wij gaan onze kinderen aanmoedigen op het
sportveld en ook wij drinken dan graag wat in de kantine.

Clubhuizen zijn echter niet bedoeld om als café te fungeren. In de loop der tijd
worden deze gelegenheden echter wel steeds vaker zo gezien en gebruikt. Dit
leidt tot oneerlijke concurrentie.

Deze gelegenheden hebben veelal geen grote investeringen hoeven doen en
zijn vaak met subsidies gerealiseerd, dit in tegenstelling tot
horecaondernemers.

Er wordt met vrijwilligers gewerkt. In de horeca moeten wij met duurbetaald
personeel werken.

Ze voldoen niet aan allerlei regelgeving



Zij hebben belastingvoordelen, die horeca-exploitanten niet hebben.

En ze hebben geen winstoogmerk waardoor zij veel lagere consumptieprijzen
kunnen hanteren dan de reguliere horeca.

Dit is dus oneerlijke concurrentie.

\Nat zou U er van vinden als verenigingen andere commerciéle activiteiten in
hun clubhuizen zouden ontwikkelen om de kas te spekken? Als zij bijvoorbeeld
zouden besluiten om er een supermarkt van te maken of een zaak met
sportartikelen. Makkelijk voor de leden!!

Dan begrijpt iedereen opeens dat dat niet kan.

Maar waarom dan wel een café dat tot 1 uur’s nachts alcohol mag schenken
en privéfegsten binnen mag halen? Omdat dat zo gegroeid is? Omdat die bar er
toch al is?;Omdat het dus een makkelijke manier is om daar wat extra geld voor
de ciub mee te verdienen. Oneerlijke concurrentie, maar zo wordt het door

velen niet gezien.

Clubs hebben het moeilijk. Logisch dat zij creatief zoeken naar manieren om de
boel overeind te houden.

Horecabedrijven hebben het ook moeilijk. Ben trots op uw ondernemers in
Roosendaal. Koester ze. Een gezellige stad bestaat bij de gratie van
aantrekkelijke winkels en vooral gezellige horecazaken.

Sportverenigingen die niet meer in een behoefte voorzien of hun leden
onvoldoende kunnen mobiliseren hebben — hoe triest ook - geen
bestaansrecht. Jammer voor al die mensen die zich jaren van hun leven hebben
ingezet voor de club. Hun club! De leden van een vereniging die het, hoe triest
ook, niet redt, schuiven 's avonds gewoon weer aan tafel aan.

Als horecabedrijven mede door oneerlijke concurrentie omvallen betekent dat
groot leed voor alle toeleveranciers en de mensen die er werken. Zij zijn
namelijk hun baan kwijt. Huishoudens verliezen hun inkomen. Ondernemers
zien vaak ook hun pensioen in rook opgaan.

Laat uw horecaondernemers a.u.b. niet in de steek.



